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1068份预制盆菜从顺德发往
澳大利亚

顺德预制菜
端上海外餐桌

佛山日报讯 记者冼颖仪报道：8月13

日，在广东品珍鲜活科技有限公司（以下简

称“品珍科技”）车间里，一辆辆搬运车接连

运转，纸箱里装着具有美好寓意的“天下一

盆”盆菜预制菜。这些盆菜被整齐打包，

从-18℃的低温冷库中搬上货柜，从顺德运

往澳大利亚。这是顺德预制菜探索国际化路

径、积极开拓海外销售市场的又一力证。

“这次一共有1068份盆菜运往澳大利

亚，途经深圳蛇口口岸直航到达悉尼。”广东

品珍鲜活科技有限公司副总裁梁豪荣告诉记

者，这是品珍科技的盆菜今年以来第二次销

往澳大利亚。“第一次是今年春节，这一次的

‘出海’是为了中秋节的销售节点作准备，产

品数量的寓意也非常好，这次的销售量同比

有明显增长。”

作为广东省预制菜十大龙头企业，品珍

科技是一家集预制菜产品研发与销售为一体

的新消费品牌公司，旗下有中西式融合的品

牌“御鲜锋”，以及“秒秒菜”“品珍鲜活”等系

列。其中，本次出海的“天下一盆”盆菜，入选

“中国金牌年菜”“广东预制菜十大名品”。

据介绍，今年1月，品珍科技研发生产的

“年菜”盆菜在香港市场掀起了一轮推广销售

的热潮，在广东省“年菜经济”的加持下，其顺

利进入新西兰、澳大利亚等海外市场。今年

3月，借第十三届顺德恳亲大会“东风”，品珍

科技成为“香飘四海-美食菜出海同盟”中的

一员。在此同盟中，行业协会、预制菜食品产

品企业以及标准化服务中介发挥各自优势，

凝聚合力为顺德预制菜打通“出海”新通道。

一直以来，品珍科技注重产品研发，拥有

自己的研发团队，注重预制菜品的创新和升

级。“通过行业同盟，我们可以接触到海外一

些商家、商协会等组织，才会有后续项目的成

功落地，大大加强了我们公司与海外多地企

业的商贸往来，行业内也有了更多的信息流

通渠道，对公司发展甚至是顺德、广东的预制

菜发展都有很好的推动作用。”梁豪荣透露，

下阶段计划带领团队深入海外各地进行市场

调研，按照不同客户的实际需求进行产品研

发，让顺德美味香飘海外。

在手握核心技术、占据较大市场

份额之前，鸿金源的发展并不是一直

这么顺利，也曾一度被缺乏技术中坚

力量所困。

王顺利坦言，他二十年前从鸿金

源的客户变成高管后，面临的一个很

大的问题就是人才的短缺，“我们这

个行业不是单纯的机械加工，需要一

个多学科交叉的人才，但那时候的大

学并没有培养这样的产业型人才，为

此我们只能一个个培养”。

与日本企业的合作，一定程度上

帮助了鸿金源提升了员工的整体管

理水平。王顺利说，合作的关键期，

日本车企每周到企业监察两三次，

“只要发现一个问题，就要层层解决，

直到达标为止。”

企业整体管理和执行水平的提

升，还有很大的原因是来自于企业的

柔性化生产。每名客户对每个产品

的技术要求和质量标准都不同，要把

产品的这些信息清晰地传递下去，都

是一个大挑战，何况做成合格产品。

也是因为这么强的柔性产品，倒逼鸿

金源在管理上建立了一套柔性生产

系统，成为核心竞争优势之一。

正是这种遇到问题迎难而上的精

神，让鸿金源逐渐在市场上行稳致远。

如今，与众多佛山民营企业一

样，鸿金源也迎来了二代接班的关键

时期。经过两三年的学习和了解，公

司“二代”谭小姐已对公司的管理和

未来发展有了清晰的定位。

“未来三到五年之内，我们还是

会坚持专而精发展方向，在坚守主业

的基础上，不断完善服务、更新和引

进现代化的设备，同时加大高强度、

高性能材料的突破力度。”在谭小姐

看来，作为新一代的企业家，她也更

加看重企业的绿色发展。

就在前不久，经过一年多时间的

努力，鸿金源终于获得了GRS（全球

回收标准）和RCV（回收成分验证）两

项认证。“有了这两个认证，公司就具

备了回收铝材料二次重熔的能力，提

高资源的利用率，降低能耗，真正成

为一个绿色可持续发展的企业。”谭

小姐表示，她深知自己身上肩负的责

任，也愿意接过这个“接力棒”，“佛山

有很好的营商环境，也有一群志同道

合的企业家一起努力，为企业发展开

辟出一片新天地”。

佛山市鸿金源精密制造有限公司：

坚持专而精 跻身铝材高端领域
搭建融资金桥
赋能科创发展

南海区举办首期“政金企投融
撮合对接会”

佛山日报讯 记者黄轶彤 通讯员邵楚瑜、
李肖欣报道：为强化金融服务对实体经济与科

技创新的支撑效能，8月13日，南海区金融业

发展办公室、区科技局携手区金融行业协会、

区生产力促进中心举办首期“政金企投融撮合

对接会”暨第十六期“研之有悟”科技主题沙龙。

现场，半导体芯片制造、AI智能机器视

觉、新材料研发等领域的科创平台先后亮相，

展示南海科技创新领域的最新成果与技术实

力。各科创平台代表不仅详细介绍了技术亮

点和市场前景，还积极表达了融资需求和战

略规划，与金融机构代表进行了深入交流。

活动定向邀请已推出科创平台相关金

融产品的金融机构进行产品介绍。在随后

的一对一交流环节中，科创平台与金融机构

代表就融资细节、合作方式等进行更深入的

沟通，并达成了多项初步合作意向，为双方

接下来的深度合作奠定基础。

“我们正搭建一个平台，让信息更加集

中、高效、快速地对接到各方。”南海区金融业

发展办公室副主任徐婉贞说，此次对接会通

过细致梳理企业与项目的实际需求信息，助

力企业与金融机构更精准把握对方需求，降

低合作成本，提高投融对接效率及成功率。

近年来，南海不断促进金融、科技、产业

深度融合，让金融资源更加精准服务实体经

济与科技创新。选择科技创新平台作为对接

活动的首发阵地，体现了南海对科技创新重

要性的深刻理解，也展现了其在科技领域取

得的丰硕成果。作为全市研发经费投入占比

领跑的区域，南海汇聚了众多活跃且成果显

著的科创平台，对接金融机构的需求尤为强

烈且迫切。对此，此次活动特别倡导金融机

构提供精准的产品介绍和针对性服务，以降

低金融机构与科创平台的合作门槛。

南海区科技局副局长邹冠飞表示，持续深

入的挖掘、常态化的对接机制及高效的沟通交

流，对于精准对接各方需求、促进科技成果落

地至关重要。此次会议实现了科创平台和金

融机构之间的信息交换与初步对接，会后双方

将进一步建立联系，以期达成更多合作成果。

据悉，除了对接科技创新项目外，南海还

将目光投向全域土地综合整治、高水平农业、

国资项目等多个领域，计划推出一系列丰富

多彩的对接活动，以更加全面、深入的方式促

进资本与项目的精准匹配。

文/图 佛山市新闻传媒中心
记者倪玉洁、梁家豪 实习生李晶

铝型材行业是佛山的传统

优势产业。除了拥有凤铝、兴

发、坚美等人们熟知的大品牌，

佛山还拥有不少专而精的铝材

企业，他们共同支撑起铝业成为

佛山支柱产业。

佛山市鸿金源精密制造有

限公司（以下简称“鸿金源”）就

是一家专注于专业研发、生产高

强度、高精度工业铝型材的高新

技术企业。长期深耕轨道交通、

汽车等特种工业型材领域，具备

从原材料铝锭熔铸、型材挤压、

精密加工到焊接、组装、表面处

理等全方位生产能力，让鸿金源

今年上半年的销售额较去年同

期得到稳步增长。随着二代开

始接班，企业正朝着绿色可持续

发展的方向行进。

随着佛山部署推进西进计划，高明

迎来了重大发展机遇，优质项目纷至沓

来。高明乘势而上，不断创新审批代办

服务机制，把企业想要快速投产的需求

放在第一位，通过建立招商引资项目全

周期代办服务机制，推动新招商项目快

速审批落地。近日，该服务机制正式被

省发展改革委纳入《广东省优化县域营

商环境典型案例》。

“新的项目方来到一个陌生的地

方，对审批的事项不清晰、业务不熟、部

门不熟，我们通过这样的服务打通了整

个流程的脉络，大大节省了项目报建的

时间，基本上每个项目都可以减少跑动

20多次。”高明区招商局评估服务股股

长唐丽华表示。

高明区成立区企业（代办）服务中

心，明确经区招商局确定的新招商项

目，一律由区企业（代办）服务中心为其

提供全流程审批代办服务，并制定相关

审批代办服务实施细则、全过程工作指

引，全面提升代办服务规范化水平，打

造全周期、全方位、全参与的代办服务

体系。

如此一来，高明区通过构建以区招

商局为“前端”、区企业（代办）服务中心

为“后台”的紧密协作模式，实现了审批

部门“全参与”、项目周期“全覆盖”、代

办服务“全方位”，全力助推项目审批提

速增效。截至目前，可代办事项已达

100项。

“今后，我们将把代办服务再优化，

把更多的服务纳入到代办的清单里面，

让项目方可以实现菜单式的选择。”唐

丽华说。在这样的服务模式下，招商工

作与代办服务的对接更加实时高效，自

2022年10月以来，高明区已累计为45

个新招商项目提供审批代办服务，涉及

投资金额427.14亿元。

全周期代办服务助力项目加速跑
高明打造全周期、全方位、全参与的代办服务体系

文/佛山市新闻传
媒中心记者彭一冲

位于高明区明城
镇的酷设项目近日迎

来新进展，3栋大楼已

顺利封顶，下个月企

业的部分生产就可以

搬进来。作为高明引

进的重大产业项目，

酷设项目自纳入市级

审批代办服务机制到

正式动工用了不到2

个月时间，通过“拿地

即用电”极大缩短了

项目开工时间，项目

实现“交地即交证”

“交地即动工”。

20世纪90年代，民营企业开始

广泛进入铝型材行业，鸿金源正是这

一批先行者中的一家。1991年成立，

1998年从广州搬迁至顺德，2005年

建立起自己的新基地，鸿金源立足铝

型材这个大品类，不断求变、求新，在

一些细分领域逐渐站稳脚跟。

“我们给丰田、本田、日产的油电

混合动力车提供高压线束保护管，目

前这个系列的产品在三大日系车中

的应用，我们公司的产销量占了全球

的95%。”鸿金源销售经理谢海清说，

这种表面采用静电喷涂处理的特殊

合金，需要直管喷涂，穿入电线后再

进行立体折弯，对于材料的折弯性能

以及涂膜的附着力、延展性要求极

高。“折弯后涂层经过长时间沸水测

试也不会出现任何气泡、变色、脱层

等问题，之后还要通过耐石击、耐油

浸、耐酸碱等测试。”

今年上半年，我国新能源汽车产

销量同比增长30.1%和32%，鸿金源

的相关产品也受益市场形势。“日系

油电混合动力车相关的零件今年相

较去年提升了20%。”谢海清说，公司

还同步拓展了国产新能源汽车的市

场，比如为小鹏、理想、蔚来、广汽传

祺等车企间接提供电池托盘铝材产

品及其精密加工服务。

鸿金源副总经理王顺利介绍，

公司发展已经历了三个十年。第

一个十年主要做建筑铝材。到了

竞争激烈的第二个十年，做了第一

次重要的转型，由建筑型材转为工

业型材领域，同时新建厂房、完善

工艺链，建立起从原材料到机加工

再到表面处理的铝型材一条龙制

造能力。进入到第三个十年，鸿金

源投入了大量的人力和精力提升

管理和技术，同时响应国家高质量

发展的号召，迈入以高铁、汽车为

代表等高端领域。

2008年，中国首条设计速度达到

350公里/小时的高速铁路——京津

城际高速铁路正式开通运营。“一次

机缘巧合，我们遇到了当时的原铁道

部某设计院人员，他们提出了国产替

代的需求，而我们正好有特种工业铝

材的生产技术，双方一拍即合开始合

作研发。”王顺利指着公司展厅内的

一张照片说。

“目前国内设计时速350公里以

上的重要高铁干线，接触网用特种高

强度铝合金腕臂及定位器基本都是

我们公司生产的，这个铝合金管的疲

劳破坏标准测试次数是50万次，我

们可达到100万次以上。”王顺利这

句充满自豪感的话，彰显了企业打破

国外垄断、实现自主研发创新突破的

底气。

三个十年 从建筑铝材到高端领域迈进

二代接班 打造专而精的绿色企业

酷设集团户外家居智造总部项目

位于高明区明城镇仙峰路以南、云岗路

以北地块，总体规划面积58.4亩，涉及

总投资金额10亿元，由广州酷设家居

科技有限公司投资。项目拟打造集设

计、研发、展示、集中采购原材料和统一

销售成品为一体的公司总部。

自项目落户后，高明区招商局、区

企业（代办）服务中心将该项目申报纳

入市级、区级审批代办，成立“领导小

组+代办小组”。市、区两级领导挂钩跟

进，代办员全程指导协助企业进行规划

设计方案审批及施工许可报建，帮助企

业提前梳理申请资料，积极与审批部门

联动为项目审批提速。

针对项目落地过程遇到的困难和

问题，高明区积极组织相关部门召开项

目推进协调会，力争将问题当场协调解

决。通过抓牢项目建设各个环节，铺排

项目动工推进计划表，全力打通项目推

进中的堵点难点，加快项目动工建设。

对项目方的诉求，代办专员还提供

“一对一”的贴心服务。如企业在系统

上申请规划设计方案审查，方案审查涉

及征询多个部门意见，经代办小组沟通

协调，原来需要7个工作日的征询时间

压缩至1个工作日。

“能有这样的建设速度，离不开政

府对我们的支持，在政策和审批流程

上一路都是绿灯。”酷设(中国)CEO吴

强表示，如此一来，企业可以减轻负

担，更加专注于开拓业务市场、心无旁

骛谋发展。

一对一贴心服务 让企业安心扎根发展

创新服务机制 推动项目快速落地见效

鸿金源深耕轨道交通、汽车等特种工业型材领域。图为该企业的生产车间。
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▼鸿金源的轨
道交通高强度专用
铝材。


